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DRM×LINE

LINE配信で顧客から反応を得る

目的：個別チャットやzoomへの誘導

▶アクションを起こしてもらう



顧客のアクション

・スタンプ

・メッセージ

・アンケート回答

→この3つを引き出すことで

　こちらから話しかけやすくなる

 



アクションのハードル

スタンプ＞メッセージ＞アンケート回答

以上の順でアクションは起こしやすい

 



アクションしてもらう方法

特典をつける（ツイートの型と同じ）

①データの提供（実践データ、インプデータなど）

②ノウハウの提供（note、PDF 、動画）

③サービスの提供（コンサル、コーチング、プロフ添削等）

以上を特典とする。

 



①データの提供

数字と画像で興味付け→やり方解説→丸パクリOKテンプレ

 



②ノウハウの提供

ノウハウ提供

→どう実践すればいいかわかんない

　　　希望者にアドバイス提供

　　　 個別のzoomを設定する

 



③サービスの提供

タイトル→数字で興味付け

結論→根拠

証拠画像

　　　  サービスの提案

 



毎回アクションを求めるのはNG

基本はノウハウ提供や実践記を日々配信

たまにDRMを意識した配信で個別へ繋げる。


